JOAO HENRIQUE CARDOSO CREAO

ADMINISTRADOR

PERFIL PESSOAL

30 anos, casado e pai de um menino.
Tenho cerca de 5 anos de experiéncia na
area administrativa e financeira, atuei
também por 2 anos na &rea comercial.
Sou adepto da tecnologia no trabalho e
novas praticas para melhoria continua.
Acredito que o trabalho duro é essencial,
mas ele deve ser feito de forma
inteligente.

OBJETIVO

Crescer na area administrativa, financeira
ou comercial da companhia e realizar
projetos de grande impacto. Assim,
compor e até liderar uma equipe de
trabalho que entregue resultados de alto
nivel.

HABILIDADES

e Capacidade analitica para melhoria de
processos de financas, gestdo e
vendas;

o Perfil de lideranga e solug&o objetiva de
problemas;

e Criacdo e implementacdo de projetos
financeiros e de consultoria;

¢ Visdo global de prioridades e gestao de
conflitos.

QUALIFICACOES

e Treinamento do  sistema  SAP
Management 4.0 (MDL Consulting) —
Concluido em 2017.

e Minicurso  Marketing  Digital de
Resultado para Vendas — CESUPA-
Concluido em 2017.

e Minicurso de Planejamento Financeiro
— CESUPA - Concluido em 2016.

FORMAGCAO ACADEMICA

e Bacharel em Administracdo de
Negocios — Centro Universitario do
Para — agosto de 2021.

FALE COMIGO

e WhatsApp: (49) 9 9936-7689
e E-mail: joao.creao2@gmail.com
e linkedin.com/in/joaocreao/

EXPERIENCIA

e AUXILIAR FINANCEIRO NO GRUPO SUPERVIZA

(08/2022 - ATUAL)

> FUI RESPONSAVEL PELAS OPERAQOES DO CONTAS A PAGAR DAS 10
PESSOAS JURIDICAS CONTROLADAS PELA HOLDING. EM 2023, PARTICIPEI DA
IMPLANTACAO DE NOVO ERP NO SETOR FINANCEIRO, ATUANDO EM TODO O
PERIODO DE TRANSIQAO. CLASSIFICAQAO DE CUSTOS E DESPESAS, PROJEQAO
DE GASTOS, RELATORIOS PARA ANALISE DE DESPESAS

e AGENTE DE VENDAS NA WISE UP ONLINE

(09/2021 - 07/2022)
> REALIZEI ESSE TRABALHO COMO REPRESENTANTE COMERCIAL DA
PLATAFORMA DE ENSINO WISE UP ONLINE NA REGIAO NORTE DO BRASIL.

e AUXILIAR
CONTABILIADE

(12/2020 - 09/2021)

> FUl MEMBRO DA AREA DE PROJETOS, FINANCAS E TECNOLOGIA DA
INFORMACAO, O PROFIT. REALIZANDO:

1) GESTAO FINANCEIRA DA CARTEIRA DE CLIENTES;

2) ANALISE MERCADOLOGICA DA CARTEIRA;

3) ESCALONAMENTO E IMPLEMENTACAO DE PROJETOS DE EXPANSAOQ;

4) EXECUGAO COMERCIAL NA CAPTACAO E RETENCAO DE CLIENTES

FINANCEIRO E VENDAS NA EQUIPUS

e AUXILIAR DE
TRANSPORTES LTDA

(10/2019 - 09/2020)

> FUI RESPONSAVEL PELA GESTAO DE CONTRATOS E GESTAO FINANCEIRA DA
COMPANHIA. GESTAO DE FLUXO DE CAIXA, CONTAS A PAGAR, CONTAS A
RECEBER, ANALISES DE CUSTO E DESPESAS, PROJECAO E FLUXO DE CAIXA E
EMISSAO DE CTE & MDFE NO SISTEMA E QUESTOR, PARA O EXERCICIO DO
TRANSPORTE RODOVIARIO DE CARGAS.

ADMINISTRAGAO NA TRANSPADILHA

¢CONSULTOR DE NEGOCIOS NA HEYMAN BRASIL

(09/2018 - 10/2019)
> FUlI DESIGNADO A EXECUTAR ATIVIDADES DE EXPANSAO COMERCIAL NO
MERCADO PARAENSE. E REALIZEI PROSPECCAO E ACOMPANHAMENTO DE
LEADS, LEVANTAMENTO DE INDICADORES MERCADOLOGICOS, VENDAS ATIVAS
E GESTAO DA CARTEIRA.

o ASSISTENTE FINANCEIRO NA BRASIL PHARMA SI/A

(06/2017 - 08/2018)

> FUI RESPONSAVEL PELAS ROTINAS FINANCEIRAS DE TESOURARIA:
CONCILIAGAO BANCARIA, FLUXO DE CAIXA, GESTAO DE CONTAS BANCARIAS,
MONITORAMENTO DE CONTAS. ROTINAS DO SISTEMA SAP (MODULO FI). FUI O
GESTOR DE 8 EMPRESAS CONTROLADAS PELA HOLGING



